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1. Hva er det viktig at Ruter gjgar for at du som
leverandgr skal tilby dine bestefolk?

5. Hva bar veere Ruters viktigste fokusomrader for a bli
en attraktiv og god kunde?
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Hva er det viktig at Ruter gjgr for at du som leverandgr skal

tilby dine beste folk?

= Etabler feerre leverandgrer pa hver rammeavtale
= Kjgp dynamiske team som kan skreddersys ift oppdrag
= |Ikke body shopping, men fokuser pa leveranseansvar

= lkke fokuser bare pa pris, men pa kvalitet, leveransekapasitet og
referanser
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Hva bgar veere Ruters viktigste fokusomrader for a bli en

attraktiv og god kunde?

= Regelmessig dialog med leverandgr for a diskutere utfordringer og
fremtidige oppdrag.

= Giforutsigbarhet for a redusere pris og gke tilgjengelighet
= Gjagre informasjon tilgjengelig for alle leverandgrer

= Veer sa konkret som mulig i leveransene som forespgrres
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